DEMONSTRATIVO DO PLANO DE MARKETING

Global (ano todo) 2010

O Demonstrativo de resultados do Plano de Marketing apresenta o potencial da oportunidade de negécio da MonaVie. O gréfico a seguir
ilustra o resuliado dos distribuidores no plano de marketing do MonaVie no mundo todo e apresenta as informagdes de bdnus semanal
mdximo, minimo e médio, bem como médias anualizadas.
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As estatisticas de renda acima sdo para fodos os Distribuidores da MonaVie que receberam bénus no periodo de 02 de janeiro de 2010, a 31
de Dezembro de 2010, nas fitulagdes superiores, incluindo os valores pagos em dinheiro para os créditos aéreos, bénus de avango de fitulo, e
viagens de prémiagdo. Um “Distribuidor Independente” se define como qualquer pessoa que: (1) tenha assinado um Formulério e Contrato de
Distribuidor Independente da MonaVie; (2) tenha patrocinado pelo menos uma pessoa; (3) tenha recebido pelo menos um bénus; e (4] esteve
afiva em uma das oito semanas anteriores ao periodo de bénus [para confirmar as qualificacdes para ser um disfribuidor “ativo”, favor verificar o
documento do Plano de Compensagéo especifico para seu pais). Observe que isso exclui clientes de varejo, clienfes preferenciais, revendedores
que somente obfiveram bénus na venda direta, pré-inscritos, distribuidores que ndo fizeram renovacdo e clientes ou distribuidores cujas relacdes
com a MonaVie tenham sido canceladas. Um individuo que tenha assinado um Confrato de Distribuidor Independente da MonaVie, mas que ndo
confemple os quatros critérios mencionados acima ndo é considerado um Distribuidor Independente. Essa pessoa é considerada simplesmente
um cliente e se forna um distribuidor quando, e somente quando, ela contemplar todos os quatro critérios acima mencionados. Sendo assim, o
status de um individuo pode mudar o longo de um ano, e de fato muda. Por exemplo, a Maria se inscreve como uma Cliente em fevereiro. Em
abril, ela se qudlifica para se fornar uma Distribuidora Independente e mantém sua qualificacdo até maio. Em junho ela fica inafiva. Seus status,
portanto, serd de uma Cliente. Em julho, ela comega a revender produtos para alguns clientes e assim se forna uma revendedora [porém ndo uma
Disfribuidora). Em agosfo, ela se qualifica de novo como uma Distribuidora, mas ndo consegue continuar qualificada no restante do ano. Para
fins deste Demonstrativo do Resultado do Plano de Marketing, Maria somente serd considerada Distribuidora durante os meses de abril, maio e
agosto. Os bdénus médios anualizados de todos os distribuidores durante este periodo foi de 1.953,45 (GBU). Em 2010, aproximadamente
86% dos individuos que preencheram o cadastro de distribuidor da MonaVie e fizeram pelo menos uma compra nos Gltimos 12 meses,
sdo considerados clientes de atacado.

Os bénus de Distribuidores desta tabela ndo representam necessariamente o bénus, caso houver, que um Distribuidor da MonaVie pode ou
receberd por sua parficipagdo no Plano de Marketing da MonaVie. Esses valores ndo devem ser considerados garantias ou projecdes de seu
bénus. Qualquer declaracdo ou garantia de bénus seriam enganosas. O sucesso com a MonaVie resulta somente de um esforco de vendas bem
sucedido, que exige dedicacdo, afitude e lideranca. Seu sucesso dependerd da eficiécia com que exerca esfas qualidades.

* Unidades Globais de Bénus: GBU ¢é utilizada para determinar os bénus pagos aos distribuidores. Uma GBU = US $1. Quando a GBU ¢é calculada, ela é convertida em moeda
local, com uma taxa de cambio pré-determinada, na data em que vocé recebe seu pagamento. No Brasil, 1 GBU = R$ 1,80

1 Esses nimeros sdo derivados de uma pesquisa realizada pela MonaVie por meio de nosso sistema de pedidos online. Aproximadamente 22.000 distribuidores responderam &
pesquisa.
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POLITICA DE DIVULGACAO DE RECEITAS

A éfica empresarial da MonaVie orientanos @
ndo meramente fazer o que é exigido por lei,
mas verdeiramente empregar as melhores praticas
comerciais. Para esse fim, desenvolvemos o
Demonstrativo de Resultados do Plano de Marketing
(""). Tal Demonsfrativo foi criado para comunicar
as informagdes de forma verdadeira, oportuna e
abrangente em relagdo aos bénus recebidos por
seus Distribuidores  Independentes.  Para  alcangar
essse objefivo, uma copia do Demonstrativo deve ser
apresentada a todos os provéveis distribuidores.

Uma copia do Demonstrativo deve ser apresentada
ao distribuidor em potencial (alguém que ndo tenha
assinado um Contrato de Distribuidor Independente
MonaVie Atual) sempre que o Plano de Marketing
for apresentado ou discutido, ou qualquer fipo de
referéncia ou declaracdo de bénus forem feitos.

Os termos “referéncia de bénus” e/ou “declaracdo de
bonus” (coletivamente “referéncia de bénus”) abrangem:
(1) demonstrativos de bénus médio, (2) demonstrativos
de boénus fora da média, (3) demonstrativos de
faixas de bénus, (4) depoimentos sobre os bénus, (5)
alegagdes de estilo de vida e (6] referéncias hipotéticas.
Exemplos de "declaragdes de bénus fora da média”
incluem, “"Nosso distribuidor nimero um recebeu XXX
no ano passado” ou “Nosso nivel de Black Diamond
recebeu XXX em média por més”. Um exemplo de um
"demonstrativo de faixas de bonus” é “O banus mensal

de Blue Diamonds varia de no minimo XXX chegando
até a YYY.”

Normalmente referéncia de bénus de estilo de vida
incluem declaragdes (ou foftografias) que mostram
casas , carros de luxo, férias em lugares exdticos
ou oufros itens que sugerem ou implicam o acimulo
de riqueza. Eles também consistem de referéncias &
realizagdes de alguém, ter tudo que alguém sempre
quis e sGo expressos em fermos de “oportunidade”,
"possibilidade” ou “chance”. Referéncias como “Meu
bdnus na MonaVie superou meu salario depois de seis
meses no negdcio” ou “Nosso negdcio com a MonaVie
permitiu que minha esposa ficasse em casa como dona
de casa de tempo infegral” também se enquadra no
escopo das referéncias de “esfilo de vida".

Uma referéncia hipotéfica de bonus existe quando
vocé tenta explicar a operagdo do Plano de Marketing
através do uso de um exemplo hipotético. Determinadas
suposicdes sdo feitas relafivas a:

(1)onimero de distribuidores patrocinados, (2) o nimero
de distribuidores na linha descendente de distribuicdo,
(3) o volume médio de produto por distribuidor e (4)
volume organizacional fotal. A realizagdo dessas
suposicdes através do Plano de Marketing produz os
valores que constituem referéncias de bénus.

Em qualquer reuniGo particular (isto &, uma reuniGo
domiciliar, individual, independente do local) com
um distribuidor potencial ou com distribuidores cujo
Plano de Marketing for discutido ou qualquer tipo
de referéncia de bénus for feita, vocé deve fornecer
& esse distribuidor em potencial uma copia deste
Demonstrativo. Em qualquer reunido aberta ao publico
em que o Plano de Marketing for discutido ou qualquer
fipo de referéncia de boénus for feita, vocé deve
fornecer a todo distribuidor em potencial uma cépia do
Demonstrativo e vocé deve exibir pelo menos um cartaz
de @1 cm x 152 cm na frente da sala razoavelmente
proximo dos apresentadores.

Em qualquer reunido em que qualquer tipo de

video for utilizado (isto &, monifor, felevisdo, projetor,
etc.) um slide do Demonstrativo deve ser exibido
continuamente durante qualquer discussGo do Plano
de Markefing ou a realizagdo de uma referéncia de
bonus.

Cépias do DPM podem ser impressos e baixados
gratuitamente do site do empresa www.monavie.com.br.

Os Black Diamonds que desenvolverem ferramentas
de apoio a vendas em que o Plano de Marketing
ou referéncias de bénus sdo apresentados devem
incorporar o Demonstrativo em cada uma  destas
ferramentas de apoio a vendas e serem submefidas &
revisGo e aprovagdo prévia da empresa.



